Resulto Sp. z 0.0.; baza wiedzy; biznesplan dla nowego podmiotu

Wskazowki i pytania dot. planowanego biznesu — przy = gotowane jako narz edzie
wspieraj gce sprawne opracowanie biznes planu dla nowej Firmy

Prosze o podanie danych obecnych lub planowanych — dokfadnych lub przyblizonych wg
obecnej wiedzy/planéw/oczekiwan/wyobrazen itp.

Brakujace informacje bedzie pozyskiwat Zespét Resulto Sp. z 0.0. lub Zleceniodawca za-
leznie od poczynionych ustalen.

Zakres potrzebnych informacji do sporzadzenia wiarygodnego biznes planu jest duzy —
prosz e pamietaé ze zespOt ekspertow Resulto Sp. z 0.0. w zasadniczej mierze
przejmuje ci ezar opracowania biznes planu.

Wobec braku informacji (co jest zrozumiate bo dopiero rozpoczynamy opracow anie
biznes planu ) lub posiadania jedynie informacji szczatkowych prosze wpisywaé odpo-
wiednie - krétkie zwroty np. ,istnieje ale nie znam szczegotow” ,,zupetny brak informacji”,

.nie sprawdzatem ale sprawdze do dnia....."”, ,chce aby Pan to zbadat ...... ,"podam do
dnia ....", ,nie dotyczy”, ,bez znaczenia dla tego biznesu” itp,

Jezeli jest to zasadne prosze wstawiaé linki do stron internetowych ze wskazaniem co na
nich jest wazne dla danego zagadnienia.

Proponuj e podsytanie doradcy materiatu partiami — nie jest n iezbedne przekazanie
wszystkich informacji jednorazowo — szybciej ruszym y Z miejsca — szybciej prac e
uko Aczymy.

Podajac informacje prosze mie¢ na uwadze, ze biznes plan obejmie prognoze finansowg
minimum od 3 do 5 lat — i z takg perspektywg czasowg nalezy podawaé (docelowo opra-
cowac) informacje.

Caly czas prosze mie¢ na uwadze zrédio finansowania dla kosztéw i naktadow na srodki
trwate, ktore trzeba ponies¢ (potrzebny rozsadek aby naktady zupetnie nie rozminety sie z
mozliwosciami finansowymi pomystodawcy — albo zatozy¢ trzeba koniecznos¢ pozyski-
wania kapitalu zewnetrznego) — dokladne wyliczenia powstang w trakcie opracowywania
planu biznesu.

Najlepiej aby pomystodawca caly czas byt zaangazowany w opracowanie biznes planu —
aby tworzony biznes plan byt ,dzieckiem” pomystodawcy (a nie jego doradcy).
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1. Dane teleadresowe (obecne lub planowane)

1.1 Nazwa firmy lub imie i nazwisko wnioskodawcy
1.2. Adres siedziby firmy

1.3.NIP

1.4. REGON

1.5. Osoba uprawniona do kontaktu

1.5.1 Telefon (z nr kierunkowym)

1.5.3 E-mall

1.6. Adres strony internetowej firmy

2 Skrdécony opis przedsi ewziecia
Krétka charakterystyka obejmujgca planowany sposob finansowania przedsiewziecia.

3.1. Planowana forma prawna
S.A., Sp. z 0.0., Sp. komandytowa, Sp. Jawna, Sp. partnerska, S.C., Stowarzyszenie,
Fundacja, Osoba fizyczna, Inne:

3.2. Oczekiwany zasi g dziatania (prosimy zaznaczy ¢ wtasciwe)
Regionalny, Krajowy, Europejski, Swiatowy

5. Produkt
Opis produktu/ustugi oraz cechy wyrézniajace produkt/ustuge na rynku,

6. Opis innowacyjno $ci w dziataniu firmy i/ lub jej produktach (to czego nie ma kon-
kurencja, co stanowi¢ ma o sukcesie firmy, co potrzebujg a nie majg obecnie Klienci, jakie
niezaspokojone potrzeby klientdbw rozwigzujemy, odniesienie do obecnej dostepnosci
technologicznej itp.)

7. Patenty posiadane lub planowane do uzyskiwania
8. Wplyw realizacji projektu na  $rodowisko

9. Opis bran zy

Prosimy opisa¢ branze dziatalnosci firmy, okresli¢, czy branza sie rozwija, czy jest wielu
konkurentéw? Jakie sg bariery wejscia na rynek? Mozna zataczac linki do ciekawych
stron internetowych dot. konkurenciji, produktéw itp. (najlepiej ze wskazaniem na co zwro-
ci¢ uwage),

10. Odbiorcy

Prosimy opisa¢ gtébwnych obecnych i/lub przysztych odbiorcéw (firmy, klienci indywidualni,
instytucje), a takze oszacowac liczbe klientéw. Jakg czes¢ rynku firma zamierza opano-
wac/stanowic?

11. Konkurencja

Prosimy dokona¢ analizy gtéwnych konkurentow (przedstawic ich udziat w rynku, dziata-
nia promocyjne, kanaty dystrybucji, jakos¢ towaréw i cene). Oferte konkurencji prosimy
poréwnac do oferty Panstwa firmy.
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12. Dostawcy
Prosimy opisa¢ gtéwnych dostawcow Panstwa firmy (kto i co bedzie dostarczal, formy
wspoélpracy, alternatywne zrédta dostaw).

13. Kadra zarz adzajaca/pomystodawcy

Prosimy opisa¢ wiek, wyksztalcenie, doswiadczenie i inne kwalifikacje os6b majacych
zarzadzac firma z podziatem odpowiedzialnosci za kluczowe obszary tj. badania i rozwogj,
finanse, sprzedaz, produkcja, promocja, itp.

14. Powierzchnia/lokal niezb edny do prowadzenia dziatalno $ci

Prosimy opisac liczbe pomieszczen, metraz, oczekiwang szybkos¢ tacza internetowego,
liczbe linii telefonicznych, liczbe stanowisk komputerowych, wymagania dot. energii, wo-
dy, sprezonego powietrza, dojazd, rodzaj powierzchni zewnetrznej (czy/jak utwardzona),
itp.,

15. Zatrudnienie (o ile planowane jest zatrudnienie 0os6b poza pomystodawcami)
Nazwa stanowiska, Liczba os6b, Forma zatrudnienia, Kluczowe kompetencje,

Efektywnos¢ pracownika (np. ile elementow jest w stanie wyprodukowaé w tracie jednego
dnia roboczego, ile ustug wyswiadczyé, ilu klientéw odwiedzi¢/pozyskac itp). Trzeba zna-
lez¢ dobry sposob na okreslenie maksymalnej wydajnosci produkcyjnej/ustugowej firmy).

16. Etapy realizacji projektu
Nalezy okresli¢c harmonogram realizacji zakresu rzeczowego catego projektu (w tym takze
dziatan dodatkowych, bez ktorych realizacja projektu nie bedzie mogta nastgpic).

16. Zakupy maszyn i urz gdzen,

Prosze wypisa¢ wszystkie przychodzace Panstwu do gtowy maszyny i urzadzenia nie-
zbedne do sprawnego funkcjonowania przedsiewziecia. Warto wpisac¢/rozwarzyé wydaj-
nos¢ poszczegodlnych maszyn aby mozna byto potem obliczy¢ ile i jakiego sprzetu jest
potrzebne do uzyskania spodziewanej skali sprzedazy itp.

17. Koszty

Rodzaje kosztéw - w zalgczeniu podajemy przykladowe grupy kosztéw ktére trze-
ba/warto uwzgledni¢ w biznes planie.

W miare mozliwosci prosze w zatgczonym pliku zaznaczy¢ pozycje, ktére zdaniem pomy-
stodawcy bede wystepowac w przedmiotowym biznesie.

W tym punkcie prosze przede wszystkim mozliwie szczegétowo przedstawi¢ oczekiwany
harmonogram dziatan.

Minimum to ogélny opis stowny
Lepiej to wstawi¢c komentarze do wszystkich przedstawionych pozycji kosztowych — na
tyle szczegbtowe abym dobrze zrozumial obecne intencje/wyobrazenie/stan wiedzy po-

mystodawcy,

Max to skorzysta¢ z zalgczonego arkusza z kosztami i probowac zarysowac wielkosé
kosztow do poniesienia w kolejnych okresach
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18. Przychody
Rodzaje przychoddw, tempo pozyskiwania klientow, liczba zaméwieh pojedynczych klien-
tow, srednia wartos¢ zamoéwienia, Warto rozwazy¢ co bedzie podstawowg jednostkg han-
dlowa tj. wiodacym parametrem biznes planu ktoérego wielko$¢ bedzie rzutowata na wiel-
kos¢ przychoddéw i wielkosé kosztow (wielkos¢ zatrudnienia, liczbe i wydajnos¢ maszyn
itp.) Przyktadowo:

. liczba wyprodukowanych elementéw (np. klamek, samochodéw itp)
waga/objetos¢ wytworzonych produktéw( litry, kg itp.)
liczba sprzedanych licencji na korzystanie z oprogramowania,
liczba pozyskanych uzytkownikéw portalu internetowego,

itp.
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